MEMPHIS ELECTRONIC: OBSOLESCENCE IM SPEICHERMARKT

»Beratung bei der Auswahl

wird wichtiger«

Die Finanzkrise und die Uberkapazititen der letzten Jahre haben einige Opfer unter den Spei-
cherherstellern gefordert. Dies stellt Gerdtehersteller laut Marco Mezger, Vorstand Vertrieb
und Marketing bei Memphis Electronic, »neben den iiblichen Abkiindigungen der grofien
Halbleiterhersteller vor zusdtzliche Herausforderungen«. Im Extremfall sind gewiinschte
Chips nicht mehr erhiltlich. Dadurch werde »kompetente Beratung bei der Auswahl« der
passenden Speicher-Chips fiir Unternehmen »immer wichtiger«. Dank ihrer Marktkenntnis
bieten Spezialdistributoren eine Entscheidungshilfe und zeigen Alternativen auf.

Grundsatzlich sei es wichtig, »Fehler bei der Pro-
duktwahl von Anfang an zu vermeiden, be-
tont Mezger. Werde Memphis bei der Neuent-
wicklung oder beim Re-Design eines Produkts
eingeschaltet, konne verhindert werden, dass
sich der Hersteller bei der Wahl eines Speicher-
ICs von nur einem Anbieter abhdngig mache.
Ublicherweise wihlten Entwickler die Produk-
te nach den Kriterien Speicherkapazitat, GroRe,
Bauform und Preis. »Doch die In-
formationen in den Datenblattern
greifen oft zu kurz und decken
nur die technische Spezifikation
ab«, warnt der Memphis-Mana-
ger. Informationen zur Lieferbar-
keit und Langlebigkeit sowie zum
Preis des Bauteils sowie dartiber,
ob es tiberhaupt baugleiche Pro-
dukte anderer Hersteller gibt, sei-
en mindestens ebenso wichtig.
Mit den Speicher-Produkten
von iiber 20 Herstellern im Port-

Die Informationen in den
Datenblittern decken nur die
technische Spezifikation ab.
Lieferbarkeit und Langlebig-
keit sind mindestens ebenso

folio habe Memphis »ein umfassendes Markt-
und Fachwissen, das sich Geratehersteller in die-
ser Tiefe gar nicht aneignen konneng, versichert
Mezger.

Weil Speicherhersteller in immer kiirzeren
Abstdnden neue Produkte auf den Markt brin-
gen und es zudem viele Anbieter gibt, falle es
schwer, den Uberblick zu behalten. Spezialdis-
tributoren wie Memphis hingegen »kennen die
Produkte der Hersteller in
ihrem Portfolio so genau,
dass sie diese auch ada-
quat bewerten und ver-
gleichen konnen«. Des-
halb kenne man Alternati-
ven zu Herstellern und
Komponenten, die »oft
nicht einmal eine Abwei-
chung vom gewiinschten
Board-Design erfordern«.
In Sonderfdllen fertigt
Memphis auch spezielle
Speicher-ICs selbst an. Zu-
dem komme derzeit der
hohe Lagervorrat, der ei-
nen Bedarf von bis zu
sechs Monaten abdeckt,
den Kunden zugute. Somit
habe man bei Abkiindi-
gungen geniigend Zeit, mit
den Kunden eine Alterna-
tive fiir die eingesetzten
Produkte zu finden. (es)



